Meolink leve 3,5 MDH

Mardi 24 janvier 2012

Meolink, société spécialisée dans le M2M, vient d’annoncer une levée de fonds de 3,5 millions de dirhams
aupres de Maroc Numeric Fund. Avec cette quatrieme opération, le fonds porte le total de ses investissements
a prés de 15 millions de dirhams.

Mouaven Avine Harios

pres Soukaffaires, le fonds
Maroc Numeric Fund (MNF)
accompagne une autre start-
up en injectant 3.5 millions
de dirhams dans la société
Mecolink. spécialisée dans le
M2M. « Le choix d'investir
dans cette jeune entreprise dé-
coule d'une part du fort poten-
tiel de marché dans le domaine
de M2M, ciblant le développe-
ment de solutions de commu-
nication dans la maintenance
ot la gestion de patrimoine im-
maobilier, et d'avire part de la
qualité de Véquipe fondatrice »,
exphigue Al Bassit, DG de
MITC Capital, société ges-
tionnaire du M?
Ia jeune start-up d% peine
quelques mois, sera installée
auTechnopark de Casablanca,
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Meolink est speaidiisee dans Fedition de logeaels « Machine fo Maching »
en mode Saas, permettant d'optimiser la gestion, la maintenance
de patrimoines immobiliers, en particulier les consommations

en énergie ef en fluide.

Elle est spécialisée dans I'édi-
tion de logiciels « Machine To
Machine » en mode SaaS per-
mettant d’optimiser la ges-
tion, la maintenance de pa-
trimoines immobiliers ¢t en
particulier les consommations

en énergie el en fluide. Ainsi,

les chients pourront amélio-
rer le confort (optimisation

de I'éclairage, du chauffage,

gestion des interventions), la
séeurité (les alarmes)., ba télé-
releve énergétique (collecte

A distance et communication
des données) dans les biti-
ments, les hotels ou les instal-
lations industrielles.

Spécialiste
dans la maintenance
des patrimoines immobiliers

« Notre entreprise donne la
possibilité a des machines et

A c6té de Meolink, le MNF dispose
d'un portefeuille de 3 autres jeunes

en temps reel. Les enireprises
clientes peuvent ainsi érre
plus efficaces, contréler lewrs
machines et leurs consom-
mations énergériques, créer
de nouveanx services et op-
timiser leurs coiits », précise,
Marouane Benvekhlef, PDG
de Mecolink. Et pour Bassit
d'ajouter: « L'intérét du mo-
déle économique
de Meolink dé-
coule de son offre
d’abonnement
basée sur le paie-
ment mensualisé
et indexé sur le

entreprises dans le domaine de 11, nombre de sites et
le caprewrs M2M

savoir NETpeas, Soukaffaires.ma ‘" /7"
. e % déploves auprés
et Greendizer. des clients entre-

des équipements, apparte-
nant a nos clients, d'échanger
a distance des données avec
d’autres machines, personnes
ou systémes d'information,

prises s,

De ce fait, les fonds levés
par Meolink vont permettre
de finaliser le développement
de cette plateforme logicielle
et de la commercialiser. €




